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Szkolenie eksportowe on-line

,Bezpieczny eksport

- finansowanie oraz zabezpieczanie transakcji
miedzynarodowych w kryzysie”

To szkolenie jest dla Ciebie jezeli:

- Obawiasz sie o0 bezpieczenstwo transakcji eksportowych

- Sytuacja Twoich partneréw zagranicznych znaczgco sie pogorszyta
- Klienci zagraniczni naciskajg na obnizke cen lub inne ustepstwa

- Kontrahenci przestajg ptacic¢ lub opdzniajg realizacje zobowigzanh

- Rozwazasz proces windykacji na rynkach zagranicznych

Dla kogo przeznaczone jest szkolnie:

- Oso6b Zarzgdzajgcych sprzedazg zagraniczng
- Menedzerow odpowiedzialnych za rynki zagraniczne

- Wiascicieli firm dziatajgcych na rynkach zagranicznych

Program szkolenia:

Na jakie ryzyko narazony jest eksporter;
Sposoby sprawdzenia partnera handlowego

Ryzyko kursowe i sposoby jego ograniczenia;

N

Kontrakt eksportowy jako sposob na zabezpieczenie transakcji (zawieranie umow,
jakich btedow sie ustrzegac, podejscie do kontraktu w réznych krajach)

Jak negocjowaé umowe z parterami zagranicznymi w kryzysowych czasach
Odpowiednie wykorzystanie regut INCOTERMS jako sposdb ograniczenia ryzyka

eksportowego
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7. Finansowanie eksportu — najskuteczniejsze formy ptatnosci w handlu
miedzynarodowym

8. Zabezpieczenia w handlu zagranicznym (gwarancje bankowe, akredytywa, inkaso,
rachunek escrow)

9. Ubezpieczenia eksportowe czyli jak zapewnic sobie odzyskanie naleznosci
eksportowych

10. Ryzyko ptynace z roznic kulturowych i jego wptyw na sposob zawierania transakcji

11. Proces windykacji na rynkach zagranicznych na przyktadzie Niemiec (case study z
Partnerem z Niemiec)

12. Wybdr narzedzi do zabezpieczenia Twoich transakcji w zaleznosci od ryzyka

13. Praktyczne porady najlepszych eksporterow na trudne czasy

Trener

Grzegorz Bratek - Dyrektor Zarzgdzajacy firmy konsultingowej Eurospektrum, twérca zespotu
Export-Experts oraz platformy https://szkolenia-eksportowe.pl ; wieloletni menedzer sprzedazy
eksportowej w czotowych firmach polskich (m.in: AMICA S.A., FagorMastercook S.A., Global Cosmed,
Kosmet-Rokita) i zagranicznych (Fagor Electrodomesticos, Hiszpania; FagorBrandt, Francja)

Kim jestem?

Gdy zaczynalem sprzedaz zagraniczng w 2001 r., na rynku byto ok.20% bezrobocia, a polski towar
kojarzyt sie z tym co tanie i stabej jakosci.

Pracowatem w wielu czotowych firmach, rozbudowujgc Dziaty Eksportu, podnoszac sprzedaz w wielu
obszarach $wiata. Budowatem dystrybucje czesto od zera, otwieralem oddziaty zagraniczne,
rozbudowywatem systemy sprzedazy eksportowej

Najlepsze wyniki osiggngtem w czasie ostatniego kryzysu s$wiatowego (2008-2010), podnoszgc
sprzedaz na wielu rynkach o wyniki 3-cyfrowe.

Jak kazdy, popetnitem tez btedy, ktére daty mi wiedze i doswiadczenie i site niezbedne do wyzwan w
najciezszych warunkach rynkowych.
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https://szkolenia-eksportowe.pl/

enterprise
europe

network

W 2007 utworzytem firme doradcza, by pomagaé firmom w DOBREJ EKSPANSJI ZAGRANICZNEJ
opartej o wartosciowg sprzedaz, skuteczne negocjacje oraz najlepsze strategie i procesy.

Posiadam ponad 19 letnie doswiadczenie we wprowadzaniu marek polskich i miedzynarodowych
na rynki zagraniczne oraz bogate doswiadczenie w konsultingu miedzynarodowym.

Prowadzitem negocjacje w ponad 40 krajach zaréwno dla $wiatowych graczy jak i srednich firm
lokalnych. Bytem odpowiedzialny za tworzenie, negocjowanie i egzekwowanie wielu kontraktow
miedzynarodowych. Od wielu lat zajmuje sie usprawnianiem dziatan eksportowych, budowaniem
strategii rozwoju eksportu, tworzeniem modeli biznesowych wspétpracy zagranicznej, rozwijaniem
nowych kanatéw sprzedazy za granica.

Szkolenia eksportowe prowadze od ponad 10 lat zarowno na rynku polskim jaki i za granica,
wyktadatm na uczelniach wyzszych oraz czotowych instytucjach wspierajgcych eksporteréw.

Dzieki rozlegtym kontaktom biznesowym w wielu krajach, pomagam eksporterom w budowaniu
dtugofalowych rozwigzan biznesowych na rynkach zagranicznych.

KORZYSCI DLA UCZESTNIKOW

Dzieki potgczeniu doswiadczenia, praktyki i efektywnych metod, Uczestnicy
nabeda umiejetnosci oraz otrzymajg tatwe w zastosowani wskazéwki:

e Jak rozpoznac ryzyka oraz przeciwdziata¢ im na rynkach zagranicznych;

e Jak sprawdzi¢ kontrahenta przed podjeciem wspotpracy;

e Jak zabezpieczy¢ sie przed wahaniem kursu walutowego;

e Jak zawrzec¢ bezpieczny kontrakt zagraniczny;

e Jak skutecznie stosowac reguty INCOTERMS;

e W jaki sposdb negocjowac z partnerami zagranicznymi by chroni¢ swoje
ceny;

e Jak dobra¢ metody ptatnosci oraz optymalng forme zabezpieczenia

transakciji?
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L CPTT Export Experts  yispieramy biznes bez granic.



